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英国安德鲁·纳伯格联合国际有限公司北京代表处

作者简介：
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丹·肯尼迪(Dan S. Kennedy)，美国知名的营销顾问与电视行销节目制作人。身为广受欢迎的成功学专业讲师，每年慕名前来的听众超过二十万人。

他曾与美国前总统布什、史瓦兹科夫将军、鲍威尔将军等知名人士同台进行激励人心的演说，并被讚譽為真正擁有商業心靈的企業人。被赞誉为“真正拥有商业心灵的企业人”。
除了是闻名世界的营销顾问之外，丹·肯尼迪也是撰写商业销售信函的顶尖高手。他曾经尝试了上千种商业营销技巧，在残酷的市场选择中逐渐确定了一些真正有效的、放之四海而皆准的方法。

他为客户撰写各种销售信函，佣金为15000美元到25000美元，还有版税和与绩效挂钩的佣金。

在他为企业撰写销售信函的20多年时间里，他经常用自己的销售信函击败其它撰写销售信函的高手。某次，丹尼尔曾用一封技艺精湛的推销信，击败了位居美国文案高手第一名的文案大师。
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丹·肯尼迪著有多部热销作品，包括《打拼致富》〈No BS Business Success〉《销售致富》(No BS Sales Success)《创意致富》(How to Make Millions with Your Ideas)《行销文案》(No BS Sales letters) 等等。
在他的作品《姿势不对，照样得分》中，丹与读者分享了自己20余年来，在商业战场上奋斗成功的心得──包括如何白手起家，找到第一份工作，获致营销上的突破，开创新事业等。

作者指出，社会中充斥着许多不合乎人情常理，违反主流规范的机会，这些声音常常受到刻意打压，因为既得利益者并不希望这种情况广为人知。但是，想要追求成功，就应该勇于扬弃传统的成功迷思、谎言与神话，过着更为积极、更有活力的生活。
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在他的另一部作品《丹尼尔·肯尼迪方法：推销信创造的奇迹》中，丹按照写作的实际过程，一步一步讲解撰写商业推销信的系统方法。该书曾帮助许多先前没有受过任何广告培训、没有任何相关背景或经验的人取得了令人惊异的成功。

此外，丹·肯尼迪还在《用对时间做对事赚大钱》中，展示了成功运营数家企业的人是如何精明地利用时间。他从全新的角度为读者解读了“时间就是金钱”的内涵，为我们提供了如何将时间效益最大化的实用方略一一时间管理自律策略。
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