                                              英国安德鲁·纳伯格联合国际有限公司北京代表处                          [image: image1.jpg]




新 书 推 荐
[image: image2.jpg]


中文书名：《逗笑与赚钱：幽默的巨大影响力》
英文书名：Make’ Em Laugh & Take Their Money
A Few Thoughts On Using Humor As A Speaker or Writer or Sales Professional For Purposes of Persuasion
作    者：Dan S. Kennedy
出 版 社：MARGAN JAMES PUBLISHING
代理公司：Waterside 
出版时间：2010年3月
代理地区：中国大陆、台湾
页    数：264页
审读资料：样书
类    型：经管
内容简介：
在感觉到幽默的时候，人们会购买更多物品，也会更加快乐地购物。理解幽默，并将幽默有效地运用在销售和说服的过程中，它将成为每一位演讲者、销售人员或作家的巨大优势。

本书作者丹·肯尼迪(Dan S. Kennedy)作为专业演说家、13部书籍的作者、专栏作家和广告文案作家，拥有30余年运用幽默的丰富经验。在他看来，幽默是发挥说服力和影响力的最佳工具。
对任何人来说——无论你是业余菜鸟还是专业人士——如果你需要发表演讲、参加研讨会、做销售展示、担任主持人，或者撰写广告、销售信函或新闻稿件，只要你读过这本书，就能更自信、更迅速、更有趣地达成目标。

本书包含了作者深思熟虑的洞察，同时也非常简单易懂。通过阅读这本书，你将更容易理解身边的幽默，并因为幽默而备受其他人青睐。此外，你还将从书中学到许多施展幽默的策略和技巧。 

作者简介：
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丹·肯尼迪(Dan S. Kennedy)，美国知名的营销顾问与电视行销节目制作人。身为广受欢迎的成功学专业讲师，每年慕名前来的听众超过二十万人。

他曾与美国前总统布什、史瓦兹科夫将军、鲍威尔将军等知名人士同台进行激励人心的演说，并被讚譽為真正擁有商業心靈的企業人。被赞誉为“真正拥有商业心灵的企业人”。
除了是闻名世界的营销顾问之外，丹·肯尼迪也是撰写商业销售信函的顶尖高手。他曾经尝试了上千种商业营销技巧，在残酷的市场选择中逐渐确定了一些真正有效的、放之四海而皆准的方法。
他为客户撰写各种销售信函，佣金为15000美元到25000美元，还有版税和与绩效挂钩的佣金。
在他为企业撰写销售信函的20多年时间里，他经常用自己的销售信函击败其它撰写销售信函的高手。某次，丹尼尔曾用一封技艺精湛的推销信，击败了位居美国文案高手第一名的文案大师。
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丹·肯尼迪著有多部热销作品，包括《打拼致富》〈No BS Business Success〉《销售致富》(No BS Sales Success)《创意致富》(How to Make Millions with Your Ideas)《行销文案》(No BS Sales letters) 等等。
在他的作品《姿势不对，照样得分》中，丹与读者分享了自己20余年来，在商业战场上奋斗成功的心得──包括如何白手起家，找到第一份工作，获致营销上的突破，开创新事业等。
作者指出，社会中充斥着许多不合乎人情常理，违反主流规范的机会，这些声音常常受到刻意打压，因为既得利益者并不希望这种情况广为人知。但是，想要追求成功，就应该勇于扬弃传统的成功迷思、谎言与神话，过着更为积极、更有活力的生活。
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在他的另一部作品《丹尼尔·肯尼迪方法：推销信创造的奇迹》中，丹按照写作的实际过程，一步一步讲解撰写商业推销信的系统方法。该书曾帮助许多先前没有受过任何广告培训、没有任何相关背景或经验的人取得了令人惊异的成功。
此外，丹·肯尼迪还在《用对时间做对事赚大钱》中，展示了成功运营数家企业的人是如何精明地利用时间。他从全新的角度为读者解读了“时间就是金钱”的内涵，为我们提供了如何将时间效益最大化的实用方略一一时间管理自律策略。
媒体评介：

针对《姿势不对，照样得分》（No Rules）
企业家的最佳献礼。书中提到许多激励人心的成功故事，对于一心想要测试极限的企业家而言，本书正是最佳工具。

――《明尼亚波里明星论坛报》
我认识的丹·肯尼迪总是身体力行他提出的概念与想法，能够听进去并且付诸实行的人，也能得到不同凡响的成就。
――贺柏楚(Herb True)，
印地安那州圣母院（Notre Dame）大学管理学教授
充满创意，富于机智，发人深省。
――比尔福斯特(Bill Foster) ，
篮球名人堂(Basketball Hall of Fame)理事会主席
针对追求成功的事业及人生，肯尼迪提出的忠告几乎违反了我的所有观念。当我克服了心中疑惑，接受他的建议，两年之内，我的公司获利增加了两倍。
――帕梅拉叶伦(Pamela Yellen)，
市场开发与营销公司 (Prospecting and Marketing Institute)执行官

《零拒绝营销》(Zero Resistance Selling)合著者
在变动不居的世界里，照样得分的新窍门。
――奈都奎宾(Nido R. Qubein)，
美国专业讲师协会(National Speakers Association)前任总裁
本书鼓励有志于追求成功者，忘掉那些正面思考、以客为尊、坚持不懈的过时教条。
――《橘郡记事报》(Orange County Register)
通过生动有趣的叙事方式，肯尼迪提供了许多反常识建议。对于有志于立大业赚大钱的人来说，不啻当头棒喝。
――《出版人周刊》(Publishers Weekly)
在拆穿人们对事业成功的迷思上，肯尼迪获得了巨大的成功。
――《书单》(Booklist)杂志
肯尼迪对传统的成功思惟嗤之以鼻。他认为即便欠缺创造力、温和谦恭、专业认证、乐观度、过人智商与天赋才能，有志者，事竟成。
――《图书馆期刊》(Library Journal)
针对《丹尼尔·肯尼迪方法：推销信创造的奇迹》
如果你一生中只买一本书推销信写作书，买这本书！如果你想学习撰写能获得数百万、数千万元销售收入的的推销信，买这本书！
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