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‘Wi Sie bekommen, was Sie wollen -
Ein Ex-Lobbyist verrat die besten Tricks




中文书名：《游说之道，如愿以偿》
英文书名：You Will Do What I Want：How to get what you want – An ex-lobbyist reveals the best techniques
德语书名：Du machst, was ich will
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内容简介：
已售10,000 册。
最佳心理策略----实现目标，无须机关算尽。
如何增进自己的利益，甚至排除抵抗和压力、始终如愿以偿----成功的前任说客和畅销书作家沃克·基茨精通所有交流和谈判的规则，为读者一一道来。

他着重指出：权术和诡计不是办法。相反，你必须理解和认真处理对方的需要。你只有理解了对方的感受和想法，自己的事情才能顺畅。沃克·基茨从许多日常生活中引用了许多有趣、动人的小故事，内行地展示了最佳的心理战术和说客成败的关键区别。他的窍门适用于所有人的日常需要。

•你为其他人着想，自己就能无往而不利。

• 最难渗透行业的内部人现身说法。

• 适用于利奥·马丁（Leo Martin）和索斯坦·海文纳（Thorsten Havener）的所有读者。 
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沃克·基茨博士（Dr. Volker Kitz）在科隆大学和纽约大学攻读法律与心理学，现在是律师。多年来，他是媒体产业的成功说客。当前的许多法律都是他游说成功的产物。今天，他是自由撰稿人。他的作品已经译成十几种语言。在德国，他的作品《心理？逻辑！有用的发现》（Psycho? Logical! Useful Discoveries）一连几个月名列《明镜》（Spiegel）畅销榜。基茨博士经常在全世界各地举行讲座。 
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