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内容简介：
·详细、实用、通俗易懂，本书是关于“战争目标”这一争议话题的权威著作
·用现代化手段分析了全新的攻击方式，包括无人机攻击和围绕网络战的复杂问题

·本书同时从理论和实践两个角度出发

·对政府和军队法律顾问、该领域的学者和学生来说，本书都是无价之宝
“作战目标定位”是在武装冲突中确保战略目标的重要方法。不遵从“定位法则”将危及战略目标的实现。因此，最至关重要的一点是，所有涉及这一领域的人都应该对相关法律有准确全面的了解。本书提供了对所有相关法律权威、全面的解读。这是一本“一站式”指南，深入回答了所有的相关问题。本书语言流畅、通俗易懂，解释了现有法律和相关争议问题。

书中解释了“平民”、“战斗人员”和“军事目标”等术语的含义。各个章节致力于阐述核心定位法则，如区别法则、歧视法则、相称法则，以及处理定位目标之间的关系、如何保护有权得到特殊保护的对象和环境。本书还包含对一些新技术的探讨，如使用无人平台攻击和网络战带来的问题。书中还探讨一些有争议性的目标，包括使用人体盾牌、在轰炸行动中应该关注的问题、判断某人是否直接参与敌对行动。
如果你的工作涉及这一有争议的领域，本书将成为你的珍贵指南。

目标读者：
·研究武装冲突相关法律的学者和学生

·应对战争问题的法律从业者、政府和军事官员、非政府组织成员
作者简介：
威廉·布思比（William H. Boothby），前英国皇家空军法律服务部副主任。

布思比在英国皇家空军法律服务部任职27年，刚刚退休。他曾驻扎德国、塞浦路斯、香港、克罗地亚和英国各地，在此过程中对国际公法萌生了兴趣，尤其是与武器相关的法律。他参与了制定和实施英国全新的武器审查制度，并组织和领导了进行武器审查的团队。

他是参加1997年奥斯陆会议的英国代表团成员，参与了人员杀伤地雷渥太华公约的谈判。从2000年到2006年，他一直是英国代表团成员，参加了在日内瓦举行的众多常规武器公约会议，其中包括最后通过第五号议定书的战争遗留爆炸物公约会议。
他在奥德河畔法兰克福欧洲大学攻读硕士学位，2008年提交学位论文。2009年，他被该大学授予学位，并在牛津大学出版社出版了论文《武器和武装冲突法》（Weapons and the Law of Armed Conflict）。
他是英国版《武装冲突法手册》（Manual of the Law of Armed Conflict）的编委会成员，也是《哈佛大学对空与导弹战国际法手册》（Harvard Manual on the International Law of Air and Missile Warfare）的专家组成员。他目前是编写《网络战争国际法手册》（Manual on the International Law of Cyber Warfare）的核心团队成员。

从英国皇家空军退休后，他计划在一些大学讲授国际法，继续撰写相关书籍，并就相关议题做演讲。

媒体评价：
“本书结构清晰，逻辑严谨，每章结尾都附有宝贵的总结，还提供了一份绝佳的索引。 ”
----大卫·本特利（David Bentley），
查塔姆研究所，《国际法》（International Law）

“布思比综合了关于敌对行为和相关有争议问题的最新分析。本书是分析武装冲突法的绝佳文献资料。”
----罗宾·盖斯教授（Prof. Dr. Robin Geiss），
《环球法律之书》（Global Law Books）
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