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[bookmark: OLE_LINK8][bookmark: _GoBack]内容简介：

布兰登·韦伯以前是海豹突击队的狙击手，后来成为了首席执行官和《纽约时报》畅销书作家。 他展示怎样在商业中运用海豹突击队的教训，尤其是在压力下聚焦的能力。

布兰登·韦伯是杰出的海豹狙击手，在中东、阿富汗和非洲执行过四次任务，回归日常生活以后，他的第一笔生意遭到惨败。他意识到最大的错误，没有运用学到的抗压知识。他吸取海豹训练和初涉商场的经验教训，第二次建立商业帝国， 就是Force12 Media，今天的观众多达数百万，估价将近一亿美元。

他通过生平和战斗的故事，以及其他伟大企业家、军人出身的商人，探讨商界来之不易的成功原理，例如：

· 激光聚焦不同于管道视野。你需要全景意识，以便避开危险，适应环境变化。
  
· 第一枪打响以后，计划就没有用了。所以，不必执迷于过度分析。关键在于决断，然后随时调整。

· 不要逃避困难的体验，要敢于面对，明白痛苦是短暂的，学到的经验是无价的。面对挑战，会迫使你发展技能。你要实现目的，少不了这些技能。

作者简介：

[bookmark: OLE_LINK2][bookmark: OLE_LINK4]布兰登·韦伯（Brandon Webb ）原先是美国海军海豹突击队狙击手、企业家、最大在线军事网络Force12 Media的首席执行官。他在中东、非洲和阿富汗四次执行任务，在海豹狙击手学校任教。他离开海豹突击队以后，开设了自己的数字媒体公司。他是《纽约时报》畅销书The Red Circle 和Among Heroes的作者，还写了其他许多书。本书是他第一部商业题材的作品，他以前的书仅限于军事题材。 

[bookmark: OLE_LINK5]约翰·大卫·曼恩（John David Mann）是 The Red Circle和 Among Heroes的合作作者。他和鲍勃·博格（Bob Burg）合写了畅销书 The Go-Giver 。
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