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内容简介：
    是什么造就了一个伟大的销售员?什么样的信念、态度和行为与成为一名优秀的销售人员有关? 文化、工业和销售环境对其有什么影响? 或者说一个有条理的销售方法或过程会对销售结果产生影响吗? 这本书是写给任何想要了解成功销售秘诀的销售人员或者参与公司销售过程的人的。基于对世界上来自不同产业、文化背景的1000名主要销售人员的访谈和分析(定性和定量)，作者对销售人员的行为以及销售方式进行了最严格的评估。在评估的过程中，他们揭示了持续的高水平成功销售背后的秘密法典。

作者简介：
伊恩·米尔斯、马克·里德利和本·莱克(Ian Mills, Mark Ridley, Ben Laker) 都是“Transform People International”公司的高管。蒂姆·查普曼(Tim Chapman)是“Sales EQ”的管理合伙人。他们都是富有经验的培训师和研究人员。

http://www.salespersons-secret-code.com
媒体评价：

“《销售员的秘密代码》的作者将硬数据与智慧的洞察力结合在一起，展示了世界上最优秀的销售人员如何在动荡的时刻里继续茁壮成长，以及其他人如何从他们的成功中学习。销售现在是每个社会角色都不可或缺的一部分，这对所有商务专业人士来说都是必不可少的。”
----丹尼尔·平克（Daniel Pink），Drive and To Sell is Human的作者

“这是一本对任何想要更好完成销售的人来说都是非常实用的手册，它饱含了有用贴士和专家们的明智建议。如果你想完成更多的交易，那么这就是能够帮助你取得胜利的那本书。”
----卢克·约翰逊（Luke Johnson），Risk Capital Partners 的董事长， 英国第四频道前任董事长 ，《星期日泰晤士报》专栏作家

“本书使用了大量的研究来挖掘最优秀的销售人员。简单、容易理解以及引人深思是它的特点。对于那些想要在销售上取得成功的人，以及那些想要招募到最好的销售人员的人来说，这应该是一个必读的书。”
----克里斯·尼威特（Chris Newitt），捷豹路虎全球销售总监
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