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内容简介：
对一些人来说，展现自信和信誉是第二天性。对另一些人来说，这似乎是一种直到现在他们都没有学到的，就像一门外语一样。罗布•乔尔斯（Rob Jolles）为那些想要提高最基本需求的人提供了切实可行的解决方案：成为可信的人。他根据30多年的经验，为读者提供了实现商业和社会成功的知识和实用工具。
乔尔斯认为，信誉和态度和能力同样重要。所谓的“软技能”，如音高、节奏和声调，实际上是决定人们如何看待我们的最关键因素。正如他所说，“这不是歌词，而是曲调”，这真的让我们难忘和可信。
这本书主要是关于寻找必要的魔法来帮助你让别人相信你。这需要你对自己有不可动摇的信念，所以乔尔斯开始创作了这本书。有了这个坚实的基础，你就可以采取一些具体的策略和做法，让你变得可信和有说服力。但当我们面临不可避免的挫折，这些都很难付诸实践，因此，当怀疑自然会蔓延时，他也会提供关于保持勇气和信心的建议。最后，他将讨论如何长期保持你新获得的信誉。
地球上没有一个人在某一时刻没有质疑过自己。我们中的大多数人只是一两次无情的拒绝接受我们的质疑。《为什么人们不相信你》会帮助读者培养一个强健的心理框架，以及一套乔尔斯所称的“表现技能”来解决这些疑问。你已经足够好了——读完这本激动人心的书之后，你就会准备好让世界相信这一点。
目标读者:
有兴趣学习如何改变人的思想以使人们变得更好并影响他人的读者
销售人员

教练

组织中的领导者和管理者
作者简介：
罗布•乔尔斯（Rob Jolles）是一位畅销书作家和受欢迎的演讲者，他在世界各地教授和鼓舞观众。他在北美、欧洲、非洲和远东地区的直播项目使他积累了一份客户名单，上面有 “财富500强公司”，包括丰田、迪士尼、美国国家航空航天局、十几所大学和50多家金融机构。他是《如何改变思想》（How to Change Minds）、《以客户为中心的销售》（Customer Centered Selling）、《如何举办研讨会》（How to Run Seminars & Workshops）以及《道路勇士之路》（The Way of the Road Warrior）的作者。
媒体评价：
“我们似乎痴迷于寻找合适的词语来表达。是时候去寻找这些词背后的正确的调子了，这就是罗布•乔尔斯（Rob Jolles）所做的。万岁!”

----凯西·里奇曼·华莱士（Kathy Richman Wallace），常春藤经销商公司销售发展副总裁
“在一个充斥着“假新闻”和“另类事实”的世界里，无论你身处哪个领域，把自己展现为一个值得信赖的人从来没有比现在更重要。在罗布•乔尔斯（Rob Jolles）的书中令人惊讶的是它是一份内部工作。对于任何处于领导地位的人来说，这都是必读之书。”
----奥威尔·雷·威尔逊（Orvel Ray Wilson），《传奇游击营销系列》（the legendary Guerrilla Marketing series）的合著者
“罗布•乔尔斯（Rob Jolles）可以从他的过去中吸取日常的经验，把它变成一个非凡而有价值的销售和生活的课程。他的最新努力是开启对你内在自我的信念的关键，从而获得无限的成功。”

----道格拉斯嘉尼•海基宁（Douglas Heikkinen），出版商
“我看到罗布•乔尔斯（Rob Jolles）和那些对他们的信心遭受了最坏的打击的人一起工作，他们遭受了工作上的损失，而罗布一次又一次施展了他的魔法。在这一过程中，他们唱出的曲调是我们都能学会的在任何角色或情况下进行的，那就是不可否认的信心。”

----JV维纳布尔（JV Venable），演讲者，作者，领导力教练
“为什么读这本书？阅读它，因为你与他人的每一次互动都很重要，而罗布的想法会让你明白什么是确保你做出并留下你的印记的必要条件。”

----布莱恩·沃尔什（Brian Walsh），人力管理高级主管
“罗布•乔尔斯（Rob Jolles）的这本《为什么人们不相信你》更近距离地观察沟通的方式，并真正打开了我的思想和我的心来提高信心这一技能。阅读这本书，运用策略，并享受结果——完美！”

----道格桑德勒（Doug Sandler），畅销书Nice Guys Finish First的作者
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