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内容简介：
这是一门您要靠它实现自己最终销售目标的语言----美国的顶级文案撰稿人罗伯特•布莱（Robert W·Bly）如是说。
罗伯特•布莱（Robert W·Bly）是一位白手起家的百万富翁，通过营销和销售自己的产品，他每年的销售额达到六位数，这还不包括他每年超过50万美元自由撰稿的收入。他已经做了将近四十年的专业文案，并被评为美国顶级文案人。在这本书中，他将为大家无私地分享他的秘密。
《销售指南》这本书包含了1200个单词和短语，这些词和短语已经被证明对作者的代理人鲍勃来说是最有效的。同时说明了在什么情况下使用这种语言是最好的。
你可以使用它们来：

•销售任何产品或服务
•在社交媒体上获取联系人、关注者和朋友
•撰写社交媒体帖子和广告，增加点击率和转化率
•优化Google和其他搜索引擎的网页
•撰写可获得更高开放率和点击率的电子邮件
•成为一个更强大、更有说服力的文案撰稿人
•增加网站流量和转化率
•从你的号召性用语(CTA)中获得更好的回报
《销售指南》是一本使你了解世界上最有说服力的单词和短语，以及如何利用它们来销售你的产品的指南。每个销售人员和市场营销人员都应该知道并使用这本书中的1200个单词和短语。
作者简介：
罗伯特•布莱（Robert W·Bly）是一位独立的文案撰稿人和营销顾问，在企业与企业之间的电子商务以及直效行销方面拥有超过35年的经验。他写了90多本书，包括《你应该知道的那些聪明的单词：每个老练的人都应该能够使用的1200个基本单词》和《文案创作完全手册》被纽约直销俱乐部评选为“直效营销的迷你经典”。麦格劳•希尔公司称罗伯特•布莱为“美国顶级文案作家”，他也是2007年美国作家与艺术家股份有限公司年度最佳文案撰稿人。他居住在美国新泽西州的蒙特维尔。
谢谢您的阅读！
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