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内容简介：

为什么你所学到的所有关于谈判的东西都是错的，那么在一位在谈判艺术方面颇具盛名的老师和实践者的眼中正确的又是怎样的呢？在过去的20年里，戴维·莎莉一直在各大商学院和全球顶级公司的高管中教授谈判技巧，现在他想与大家分享谈判背后的秘密和科学。他认为，谈判最好被视为一种战略游戏，在这种游戏中你应该比对手领先一步。探讨了从NBA到街角骗术的各式各样的情形，并且从莎莉自己独具突破性的研究出发，《领先一步》为我们引入了一种革命性的谈判方式。读者将会看到：

·何时进行谈判，何时不进行谈判
·如何成为一个高效的谈判者
·如何领导谈判
·在谈判中，你的哪些性格特质会大有裨益以及如何培养它们
·如何做到强硬又公平
·性别如何影响谈判方式以及如何克服它

通过离奇的故事和经常被误解的历史人物——这些都属高阶的社会活动——萨莉提出了颠覆传统智慧的谈判策略，并提供了适用于任何情况的全新而微妙的方法。我们将看到从诸如马基雅维利（Machiavelli）到甘地（Gandhi）的思想家们对谈判科学做出了哪些宝贵的贡献，以及诸如芝加哥的亿万富翁山姆·泽尔（Sam Zell）和战时人质谈判专家贾多梅尼科·皮克（GiadomenicoPicco）这样的谈判大师如何打磨精进他们的谈判技巧。

作者简介：

戴维·莎莉（David Sally）是一位富有创新精神的战略家和行为经济学家。1995年，他获得了芝加哥大学布斯商学院（University of Chicago Booth School of Business）的经济学博士学位。他在行为博弈论方面的研究成果已被广泛发表，并为他在康奈尔大学约翰逊商学院（Cornell’s Johnson School）和达特茅斯大学塔克商学院（Tuck School of Business）教授的谈判与领导力课程奠定了基础。在2011年，戴维联合创办了Anderson Sally LLC，这是世界上最早的足球分析咨询公司之一，在这里他帮助客户做出正确的投资并找到可持续的竞争优势。

媒体评价：

“充满趣味又通俗易懂，《领先一步》是一个重要工具，它可以让你做出肯定的回答，同时也能让你准确地理解是什么促使对手说出肯定的话。”
----《出版者周刊》（Publishers Weekly）

“一堂关于谈判博弈的极具深度又思想深刻的大师课。”
----《科克斯书评》（Kirkus Reviews）

[bookmark: _GoBack]“一部充满智慧、趣味、科学性又十分实用的文笔精美的作品。”
----科林·卡梅拉（Colin Camerer）, 加州理工学院（California Institute of Technology）教授以及Behavioral Game Theory的作者
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