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内容简介：
加里·S·古德曼（Gary S. Goodman）博士是畅销书作家，出版了超过25本书和数千篇文章。他还在加州大学伯克利分校和加州大学洛杉矶分校以及世界各地的一些组织开设了广受欢迎的培训项目“最佳谈判实践”。作为一名律师、财富1000的管理顾问以及著名的演讲者和讲师，古德曼博士亲自为他的公司和客户谈判了超过1000份合同。
古德曼博士根据最佳出版资源和他自己的丰富经验，分享了谈判日常交易和大型交易的技巧。你会发现：
•对谈判交易的六步剖析，从一份协议的开始到执行的指导

•在谈判中如何避免常见的陷阱和肮脏的伎俩

••任何谈判中的3个“T”：文字、语气和时机

•你应该抓住他们的第一个报价

•识破三种撒谎者的秘密

•如何读取对方的疼痛阈值

•对抗肮脏伎俩的最好方法

•没有工作机会？洽谈复议！
•如何通过谈判减少工作压力！
•准备谈判时要避免的五个陷阱

•关于寻找更便宜的汽车和住房的独特和反直觉的建议
谈判中有很大的创造空间，但很少有人会注意到它的可能性。你需要很多工具、技巧、策略、佯装和虚张声势，才能脱颖而出。这就是为什么谈判专家加里·古德曼博士为您提供了不少于77个的谈判最佳实务！
作者简介：
加里·S·古德曼（Gary S. Goodman）博士是一位充满活力的专业主题演讲家、研讨会主持人、管理顾问，以及销售、客户服务、谈判、职业生涯和个人发展领域的思想领袖。他是20多本书和有声读物的畅销书作者，客户名单中包括许多《财富》100强，以及一些有抱负的小型企业。他经常在世界各地的媒体上发表评论，包括美国全国广播公司财经频道和100多个广播电台。他被科普利新闻网授予了最高的五星访谈评级。他撰写了1800多篇可搜索的文章，出现在100多万份在线出版物中。加里还在南加州大学、加州州立大学北岭分校和迪堡大学任教。此外，他的开创性研讨会得到了全球专业协会、公司和39所大学的赞助。他在加州大学洛杉矶分校任教20年，在加州大学伯克利分校任教12年，这是世界上顶尖的两所公立大学。
谢谢您的阅读！
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