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适合知识型员工的市场营销

    我们都知道，在进行销售时，物品的外观和感觉意义重大。但如果你出售的服务既看不见也摸不着怎么办?奥利弗·波特（Oliver Pott）是营销知识方面的专家。他向律师、医生、教练和顾问展示如何建立数字业务，并推广他们的成就。所有领域的自由职业者都可以学习如何摆脱小时工资陷阱，通过数字订阅模式和精明的漏斗营销创造稳定的收入，以及如何赢得新客户，并保持他们再次回来购买。这将允许你专注于真正有价值的老客户，而无需花费额外的资源。

•知识就是力量——如何使自己的知识轮廓更清晰

•通过聪明的自我营销最大化你的收入

•由该领域经验丰富的专家编写的在线营销书籍

作者简介：

    奥利弗·波特（Oliver Pott）是第一批认识到互联网潜力的德国人之一，他的三家企业都成为了价值数百万欧元的项目。他教过教授、医生、律师和职业足球运动员如何建立一个成功的知识型企业。彦·巴格弗雷德（Jan Bargfrede）作为首席数字化战略家已与Oliver Pott共事多年。他的35人团队获得了德国北莱茵-威斯特法伦州文化和教育部颁发的“创意空间”奖。
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