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内容简介：
《终极销售经理的剧本》提供了成为一个成功的销售领导者必需的原则和实践，这些方法被证明是行之有效的。
从激励——以点燃销售人员灵魂之火的方式与他们联系——到动员——指导销售人员以最高水平卓越地执行销售流程——所有这些都《销售经理的终极剧本》中。销售经理学习如何建立信任，赞扬他人，建立与客户双赢的销售文化，进行有效的一对一沟通，如何让他们的会议每一次都很重要而高效，或者可能是从第一次会议开始就很重要。然后他们学习如何利用这一切，并通过招聘合适的新人、明智地升职等方式在其他人身上复制这些知识和方法。《销售经理的终极剧本》中的信息，是数十年销售领导经验的结晶。整本书中贯彻了真实可靠的、可操作的内容，将改变销售经理、销售人员，以及他们的职业生涯。

作者简介：

比尔·齐普（Bill Zipp）帮助忙碌的首席执行官、销售主管和一线经理成为更好的领导者，发展他们的员工队伍，达到他们满意的销售额。他拥有超过20年的与高增长公司和敏捷初创公司合作的经验，也有与陷入销售停滞期的成熟企业合作的经验。他与世界各地的数百名销售领袖合作过，合作过的公司有ADP、Avalara、Businessolver、SAP Concur等。在与他合作期间，许多公司都经历了巨大的收入增长，有些公司的年销售额翻了一倍甚至三倍。比尔的商业背景是从商业电台做广告销售开始，他是公司里销售额达到100万美元的、完成速度最快的大客户经理。最终，他成为了广播站集团的总裁兼总经理，在行业放松管制的激烈竞争中，他的团队实现了每年的反复增长。比尔住在俄勒冈州科瓦利斯（Corvallis, Oregon），这是俄勒冈州立大学的所在地。
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