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内容简介：
是的，你能够围绕你的专业知识，想法，信息和个性创建属于你的业务。但首先需要意识到 ― 你就是品牌。
众所周知，越来越多的人围绕其个人品牌建立了红火的业务。但是为什么有些人能创造六位甚至七位数的业绩，而其他人还在努力创造稳定的收入？
许多个人品牌空间以两种方式发挥作用。第一批人销售的是虚假的自我形象，认为仅仅凭借这种形象或感觉就能获得他们所寻求的结果。这些人没有意识到吸引力不是与生俱来的，而是要赢得的。
呈现虚假自我的另一面是将真实的自己进行过度分享。他们不停地谈论自己的问题，有时，透露的方式甚至会令人感到不适。这些人似乎在试图推销自己的艰难奋斗过程，但从长远来看，这是行不通的。就像汽车残骸一样，这些人受到了关注，但瞬间即逝。
下面一个简单的问题可以作为试金石：“我可以围绕分享的内容搭建篝火吗？”这些内容充满温暖吗？你是否在打造吸引人的产品？你能围绕它建立社区吗？别人想邀请你上舞台，在他们的员工面前介绍你或是让你参与到生活中吗？
在《你就是品牌》中，迈克·金分享了他成熟的 8 步方案，这些步骤帮助过当今一些最有影响力的思想领袖构建品牌 ― 以及他自己的个人品牌。在这本实用且鼓舞人心的书中，你将了解到：
(  如何确定和展示独特的专业知识
(  如何确定你要传递的信息，市场和商业模式
(  为什么有效的营销策略就是简单地说出真相
(  解决问题型和转递想法型― 你是哪种类型?
(  三种个人故事让你脱颖而出
(  简单的“9个方格”叫你如何定价
(  如何培养“火箭船关系”，使你的收入和影响力突飞猛进
作者简介：
迈克·金（Mike Kim）认为，营销不是要结束销售，而是要建立关系。这种令人耳目一新的方法使他成为受人欢迎的演讲者，在线教育工作者，文案撰稿人和当今一些顶尖思想领袖和个人品牌的顾问。他还曾为主要商业平台 (包括 Entrepreneur.com，Inc.com 和《赫芬顿邮报》) 投稿。如今，他在会议上讲话，寻找下一个潜水的好地方，偶尔喝一杯纯麦芽酒，同时培训，服务客户和录制他的顶级播客 Brand You Podcast（播客品牌）。
媒体评价：
“引导你完成创建令人信服的个人品牌的过程，以此发展业务。”－ 迈克尔·凯悦（Michael Hyatt），《纽约时报》畅销书作家
“事实证明可以重塑自我，打造展现你独特的专业知识，激情和经验的职业生涯。”－ 多里·克拉克（Dorie Clark），杜克大学富卡商学院教师
“挑战我们关于个人品牌的设想，告诉我们奇怪的营销世界是如何运作的，以及为什么讲述真相是最佳成功策略。太精彩了。”－ 杰夫·戈因斯（Jeff Goins），畅销书作家
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