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内容简介：
私企所有者离开企业前需要充足的时间制定计划，《待售公司》将引导他们完成这一过程。
见到约翰·阿德瓦克（John Aardvark）时，他处于进退两难的境地。更确切地说，他有几个难题。他知道是时候转让公司了。他有一个儿子和女儿。他希望继续由家人经营公司。问题是他不知道自己是否有能够离开，女儿还没有经验，而儿子却一无是处。在这一紧凑的虚构故事中，读者和约翰一起与他的长期顾问先确定需要做什么，然后与正确的团队一起制定计划，做正确的事情。在《待售公司》中，企业所有者找到了看似困难但却非常容易的解决方案。与约翰一起踏上旅程，了解如何准备好出售公司，以及对未来的意义。
作者简介：
1974 年起，乔什·帕特里克（Josh Patrick）热衷于探讨创建经济和个人层面可持续发展的企业的关键。他著有《可持续发展：有关创造个人和经济上可持续发展企业的寓言》（Sustainable: A Fable About Creating a Personally and Economically Sustainable Business）。他是《纽约时报》中《你是老板》的博主，为《华明顿邮报》， Inc.com ， Forbes.com 和 American Express Open 撰稿。乔什是《现金流代码》播客的主持人，与数百家企业合作，帮助他们找到解决棘手问题的简单方法。他目前居住在佛蒙特州的南伯灵顿。
媒体评价：
“我在私企所有者的继任规划领域工作了五十多年。我经常看到冗长而复杂的解释。乔什的八步出售就绪流程很容易理解，讲故事的形式也会让人难忘。阅读本书并应用其中的原则。你会准备得更加充分。”
----彼得·克里斯曼（Peter Christman），退出计划研究所（Exit Planning Institute）联合创始人
“乔什帮助我思考了书中揭示的许多问题，我的公司将会更好 (更有利可图)。即使不想销售公司，这本书也将有助于了解为什么拥有一家待售公司让你比以往任何时候都更享受工作，同时也能创造出比以往任何时候都更好的利润。”
----迈克尔·波特（Michael Port），英雄公共演讲（Heroic Public Speakin）首席执行官，8部作品成为《纽约时报》和《华尔街日报》畅销书
“乔什是对于创造经济上可持续发展企业的过程持不同看法的人之一。在这本书中，你将了解为什么待售是需要学习的术语，来爱惜公司并加以运用。”
----迈克·米哈洛维奇（Mike Michalowicz），著有《绝对利润》（Profit First）和《解决下一个问题》（Fix this Next）
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