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這不是一本老調重彈的「提案工具書」
因為提案，從來和你想得不一樣


開會簡報、向客戶提案，你是不是常常：
．一站上台，腦筋一片空白
．心跳超快、手心冒汗、肚子痛、講話結巴
．自嗨炒氣氛，台下一片死寂
．講故事、引案例，台下完全沒反應
．老闆、客戶一個眼神，就讓你自亂陣腳
 
以上這些痛點，有解了！
創意大師、廣告界提案大師──黃志靖George神出手，
從劇場理論、談判心理，到業界實例分析，完整公開拿手絕活，分享提案神技。

你以為的提案：
準備資料→上台→念稿→客戶回應→買單／否決→結束收工

真正的提案：
我是誰？我在哪？我在做什麼？→該怎麼說話？→誰是敵人？誰是戰友？→半路殺出程咬金！→生殺大權在誰手裡？→我有問題？還是客戶有毛病？→客戶買單（恭喜）→客戶駁回，再來一次？
 
◎本書帶你重新認識提案：
．為什麼要玩？因為「玩」，可以幫助提案者設計情境，提升提案力；可以打破綁手綁腳的框架；「玩」也能讓差異觀點更容易被接受。
．為什麼上台不敢說？這是「心中的舞台線」作祟，以為上台就該「像個樣子」，反而忘了怎麼說話。
．一個故事走（騙）江湖：故事行銷當道，但聽眾胃口越來越大，故事唬爛一戳就破。好故事該怎麼引發共鳴，故事才不會變成「事故」？
．最怕自家人變豬隊友：同公司不等於自己人，業務不同、專業不同，部門之間更免不了利益衝突。若沒做好任務分配、沙盤推演，一起去提案，肯定出大亂！
．拚逆轉，不要變成自殺攻擊：誤入一場「撿便宜專業戶」的提案場，當客戶拿你和對手的企劃比來比去、討價還價怎麼辦？當客戶吃人夠夠，你難道要說「什麼都好」？
．大權在握，提案場上的大魔王：提案成案與否，最關鍵的就是老董、老總、總裁、執行長……這些最後做決定的大魔王。大魔王考驗提案者的臨場反應，或能不能聽出「話中有話」。例如：老董說「看不懂」，這是代表「不喜歡」呢？還是真的看不懂？
 
讓黃志靖George帶你找回玩心╳恢復說話實力，練習策略思考╳用心說好故事，
成功提案！讓客戶買單、聽眾按讚，老闆Say YES，客戶成 Fans！

本書特色
1.戲法人人會變，巧妙各有不同：本書不是「教提案的工具書」。提案好不好玩、能不能玩，其實是一種「策略思考」。建立正確心態，才能從說話中找到力量，有策略提案，進而敘述好故事，對提案有更有獨到、不敗的詮釋。

2.作者深厚實力＋業界案例分享：累積作者多年提案經驗，傳授讀者有別市面提案書不一樣的觀點和見解。融合心理分析＋劇場理論，幫助讀者在提案場上發光發熱。

3循序漸進＋各個擊破的提案技巧：帶領讀者找到提案真正的目的，如何在不同的提案場景、競爭對手、業主面前應對自如，解讀提案過程中各種回應的弦外之音。
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推薦序
前言
第一章　我認真，我是來玩的！
．時代巨變，提案知變
．一支手機，認識提案場的「新聽眾」
．只要不喜歡，提案隨時被CUT掉
．玩是天性，每個人都可以玩
．玩出名堂，玩出好提案
第二章　打破第四面牆
．突破「線」制，放膽玩
．說話的力量
．從生活找回話語
．George教練帶你做
第三章　敢玩，更要懂玩
．提案要傳達訊息，不是讓人焦急
．認清提案的使命與任務
．提案的起點：建立任務、假想題＆假想敵
．開場，邀請聽眾一起出任務
．說清楚任務
．觀察歸納、洞察演繹的基本功
．你是誰？
．直面魔王，放膽玩
．小鬼一樣嚇人
第四章　好故事，如臨其境
．為什麼我們喜歡聽故事？
．正確的故事藍圖
．找對故事切入點，成就合宜故事性
．說好故事的6步驟
．故事提案的障礙
．George教練帶你做
第五章　生活處處是提案
．「三意」轉換
．視角解題，提案更立體
．心之溝通術
．訓練故事發想的即興力
．設計情節與節奏，好好說故事
．George教練帶你做：10分鐘提案組合
第六章  走過征途，迎接下一個提案
．對白推進情節，展現Word Power
．Script提案有所本，發揮創造觀
．放下輸贏，好好玩一場
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