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内容简介：
想知道高利润销售的秘密吗？
这本书教给你如何操作。
无论是销售新手，还是拥有多年经验的店主，都能从《利润秘密》中揭示的长期隐藏的利润秘密有所收获，因为通常即使我们销售成功，但却损失了利润。本书中富有大量想法，机制和策略，向关于如何盈利销售的传统思维提出了挑战。请记住：销售是虚；利润是实。
本书将帮助你：
· 确定合适的市场和消费者
· 提高从兴趣到订单的转化率
· 为公司构建强大的价值定位
· 避免价格压力
· 更有效地保护和证明价格的合理性
· 建立更强的客户忠诚度
作者简介：
鲍勃·海伍德（Bob Hayward）出版过三本畅销书，是一位备受赞誉的国际顾问，培训师和演讲人。他创办了七家公司，拥有丰富的实践经验，可以满足销售人员和企业家的需求。

2014 年不幸去世的尼克·鲍多克（Nick Baldock）是一名国际演讲者和改善销售顾问。他在全球各地都拥有客户，帮助他们更高效地将销售工作转化为利润更高的的销售成果。

媒体评价：
“无论从事什么业务，一个关键方面是销售，这本书将帮助你以更好的价格提高销售数量和频率。作者直接而出色地应对了企业面临的永恒挑战 - 被要求降价。读了这本书，可以避免多年的头痛和收入损失，这些问题往往是压力重重，反复的价格协商造成的。” 
----伊万·米斯纳博士（Dr Ivan Misner），《纽约时报》畅销书作者，最大的商业网络俱乐部 BNI 的首席执行官兼创始人

“这是一本珍贵的书。提出了非常实用的建议，如果遵循这些建议，将能提高销售业绩。”
---- 理查德·丹尼（Richard Denny），著有《盈利销售》（Selling to Win），被《泰晤士报》描述为“专业销售大师”。

“这是我读过的关于销售的最好的书 — 直接解决许多企业被迫降价的问题。无论你销售什么，这本书都能通过减少折扣的数目和数量来挽救你的财富。”
----托马斯·鲍尔（Thomas Power），著有《业务的个人化》（Business is Personal）

“能够定义和发展其价值链的企业将能够克服经济困难。这本书是一个工具包，为销售团队提供有关如何展示专业定位的知识和技能。流程步骤简单，合乎逻辑 — 基于实际经验，最重要的是 —它们是有效的！”
----威尔·多尔蒂（Will Doherty），DNATA 阿联酋航空培训专家

“在价格竞争中能够销售出价格较高产品的能力是提高销售额和收入的关键，这本书教你如何实现这一目标。” 
----博恩·崔西(Brian Tracy), 《销售心理学》作者
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