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出版时间：2020年
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[bookmark: OLE_LINK19][bookmark: OLE_LINK22][bookmark: OLE_LINK23][bookmark: OLE_LINK17][bookmark: OLE_LINK18][bookmark: OLE_LINK11][bookmark: OLE_LINK14]内容简介：

你是否参与过谈判、销售、解决冲突、领导小组和相关活动？如果是的话，对你来说，以令人信服的方式出现和沟通是很重要的。本书为你提供了一个定向工具，以适应自己的个性以及你留给别人的印象。一方面，你将获得有关心理学和身体语言的知识；另一方面，你将学习如何在不同的专业领域应用这些知识，并发现如何在这个领域提高自己的可能性。

目录
- 如何更自觉、更有说服力地出现和沟通
- 为思考和进一步发展提供基础
- 为实际操作提供简练指南
- 在激励、销售、冲突、谈判、领导和跨文化合作等专业领域的应用

目标群体：经理人、员工
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[bookmark: OLE_LINK7]弗兰克·比彻（Frank Becher）博士是一名培训师、顾问和教练。他擅长修辞学、肢体语言和沟通心理学等领域，并将其应用于领导力和合作、销售、谈判、电话工作、交易会、建立自信和自我定位。2011年至2017年间，他在德国多所大学任教。


谢谢您的阅读！
请将反馈信息发至：夏蕊（Susan Xia）
安德鲁·纳伯格联合国际有限公司北京代表处
北京市海淀区中关村大街甲59号中国人民大学文化大厦1705室
邮编：100872
电话：010-82504406
传真：010-82504200
Email：susan@nurnberg.com.cn 
网址：http://www.nurnberg.com.cn
微博：http://weibo.com/nurnberg
豆瓣小站：http://site.douban.com/110577/
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