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内容简介：
成功销售的秘诀是什么？在《持续改善销售》中，专业销售培训师艾瑞克·洛夫荷姆展示了已教授给了成千上万的客户的简单但有效的销售策略，任何人都可以使用来提高销售业绩。
艾瑞克认为，销售业绩不好的人可以得到提高，业绩很好的人可以变得更好，他们只需在四个关键领域进行微小的持续改进：自我改进，销售技能，产品和服务知识，以及技术。他为读者提供了一个操作计划，帮助他们在每个方面进行改进，并提供了数百个详细的策略，实践练习和操作性强的说明，立即开始改善销售结果。
每一章都包括一个方便的概要和快速回顾指南，以便读者可以轻松地将《持续改善销售》作为持久的参考。《持续改善销售》包括销售历史中传奇人物的案例研究，以及与当今一些顶尖销售人员的访谈。它还包括在特定行业 (包括房地产，保险，金融服务和网络营销) 销售的建议。对于销售人员，销售培训师或只是希望获得更好销售结果的企业主，《持续改善销售》是一本必读书籍。
作者简介：
艾瑞克·洛夫荷姆（Eric Lofholm）著有畅销书《系统》（The System），是一名专业销售培训师，他帮助了一万多名客户实现了更多销售的目标。在接受了最佳销售专家唐纳德·梅因博士（Dr. Donald Moine）的培训后，艾瑞克在过去二十年中帮助客户创造了近 5 亿美元的收入。1997 年至 1999 年，他在创办自己的公司 Eric Lofholm International 之前，曾为 Tony Robbins 担任过培训师。艾瑞克常驻加利福尼亚州的罗克林，为企业销售部门和希望提高销售技能的个人提供专家培训。
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