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中文书名：《正念谈判：更加清醒，战胜自我，人人获利》
英文书名：Mindful NEGOtiation: Becoming More Aware in the Moment, Conquering Your Ego and Getting Everyone What They Really Want
作    者：Gaetan Pellerin
出 版 社：Morgan James Publishing 
代理公司：Waterside/ANA/Susan Xia
页    数：252页
出版时间：2021年9月
代理地区：中国大陆
审读资料：电子稿
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内容简介：
大多数人在与他人的比较中度过一生：他们想要证明自己，想要被接受，害怕失败或被视为无能，想要为自己争取最大利益 (以他人为代价)，或者害怕让对方感到沮丧。
在《正念谈判》中，读者跟随一位年轻女性在使用 C4U ™方法时经历了谈判失败，个人发展，自我意识，挫折和成长。《正念谈判》是一本个人指南，帮助谈判人员更加专心和确定不同的发展路径。
作者简介：
加丹·佩勒（Gaëtan Pellerin）在过去十年中担任过谈判顾问教练，帮助谈判人员更好地掌握技能，为即将到来的现场交易做准备和排练。他还向许多组织就产品发布，技术淘汰和内部谈判决策流程等方面的策略和最佳实践方法提供咨询。他拥有蒙特利尔大学的学士学位和舍布鲁克大学的硕士学位。加丹目前生活在亚利桑那州的斯科茨代尔。
媒体评价：
“针对如何利用正念的力量创造最大价值提供了大量建议。启发灵感，吸引人并提供可立即应用的方法。所有希望达成更有价值的协议的谈判者都应该这本书。”
----梅格·麦肯纳（Meg McKenna），Baxter Healthcare Corporation 高级外科，美洲副总裁 
“我以前在商业谈判培训或文献中没有看到过如何通过正念练习在谈判中掌握情绪的自我意识，这对成功至关重要。这本书提供从理论到实践的指导。”
----安迪·莫尔纳（Andy Molnar），医疗设备总裁兼首席执行官 
“加丹精湛地介绍了正念在谈判过程中发挥的强大作用。他直接和迷人的写作风格，实例和挑衅性问题让你自始至终保持专注。谈判是我们日常生活中的一个自然组成部分，这一事实使这本书成为了必读书，尤其是在谈判过程的每一步中，我们都清楚地知道如何来控制自我。”
----查尔斯·布拉萨德（Charles Brassard）Impact Coaching Inc.公司总裁
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