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中文书名：《触及：为你的信息、书籍和事业创建最大的受众群》
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内容简介：
避开干扰，为你的作品创造尽可能多的受众。这本书提供了一种行之有效的方法，可以扩大网络联系，从而为他人带来有意义的改变。

    所有将自己的想法大胆告知世界的人都希望接触到尽可能多的人。不幸的是，太多人认为这是一个数字问题—接触到的人越多越好。但真正的影响力在于扩大受众，同时产生有意义和持久的影响。

    《触及》提供了一种清晰，结构化的方法来创建成功的网络形象，使消息产生最大的影响。贝基·罗宾逊分享了培养追随者的框架，其中四项承诺及其重要：价值，一致性，耐力和慷慨。做到这四项承诺，你将能定期提供令人难忘的内容，同时要着眼长远，并致力于帮助和与他人分享。

    罗宾逊提供了关于现实期望和有意义目标的指导，鼓励读者思考他们想要实现的目标以及希望与谁建立联系。读者还将学习如何克服阻碍，创建和调整内容的用途，以及专注于分享观点的日常活动。

    这是一个长期的过程—通常不能提供即时结果或保证预期结果。但是，正如罗宾逊提醒我们的那样，从慷慨的出发点创造的益处可能比你想象的要大。
作者简介：
贝基·罗宾逊（Becky Robinson）是数字营销机构 Weaving Influence 的创始人兼首席执行官，该机构从2021年起与思想领袖，培训师，教练，顾问，非盈利组织和培训机构合作。她已出版了 150 多本书，并为数百名客户持续提供数字营销支持。
目录：
惠特尼·约翰逊的前言
简介：你能联系到多少人？
1. 评估当前方法，让信息具有吸引力
2.你想以什么出名？ 
3.考虑战略
4.四项承诺
5.联系框架
6.基于权限的电子邮件列表
7.内容：你的流动资产
8.动员网络，媒体和活动
9.书在拓展联系范围方面的价值
10.寻求边缘化的声音 
结论：联系到尽可能多的人
谢谢您的阅读！
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