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内容简介：
你不必违背自我或价值观来实现出色的销售业绩。本书介绍了一个简单的公式，通过协调和解决问题建立联系的个性化方法。

    许多销售人员认为，他们必须走出舒适区，有悖个人的价值观来销售产品。但是，正如史黛西·霍尔所表明的，舒适区实际上可以成为一个能带来销售，满意度和成功的能量区。 
 
    《在你的舒适区销售》摆脱了“强求”和“垃圾”式的销售策略，展示了如何为销售人员的角色带来意义。霍尔教授如何与内心的呼唤，与自己，与产品，与潜在客户，与自己的言语保持一致。通过与自己的核心价值观和个性特质保持一致，你将有更多信心，精力和勇气来实现目标，这将大大增加成功的机会。
 
    研究表明，在销售方面，男性通常依靠改进和推动成果，而女性则往往强调建立联系，塑造解决方案和协作。霍尔的协调营销公式将这两个技能组组合在一个易于遵循的流程中，帮助你将舒适区扩展到安全边界的边缘。通过采用这种方法，在遇到销售问题和异议时就能够保持灵活性和弹性。 
卖点：

有经验的作者：史黛西·霍尔著有三本有关成功销售的畅销书 (《吸引完美客户》已售出55万多册)。 
当前所需：随着疫情对商业各个方面的影响，如远程工作和女性销售人员的增加，目前对新的适时的销售培训书的需求也越来越大。 
久经考验的结果：从各个方面来看，最近的研究表明，成功的销售培训与员工满意度，激励，留任和公司文化有关。史黛西的理念尊重每位员工的独特需求和舒适区。
独特的方法：大多数书籍都只宣扬激进的销售策略，而本书重点关注销售人员 (尤其是女性) 的特定需求。 
强大的受众：本书将吸引企业销售人员，市场营销总监和经理，销售顾问，直销商和人力资源专业人士。
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史黛西·霍尔（Stacey Hall）是Success with Stacey Hall和开创性社交媒体营销培训计划Go for YES的创始人，帮助成千上万的人实现更多销售，客户和员工满意度和成功。霍尔是一位备受赞誉的国际演讲者，她在 TEDx 的演讲获得广泛认可。她的使命是帮助所有销售人员吸引和联系他们理想的受众，解决受众的问题，完成更多的销售，为他人留下积极影响。
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