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内容简介：

关于如何在企业高管层中生存与发展的有益指南！

· 本书将介绍至少五种新商业模式，试图冲击与挑战高管们过分自我的过时思维。

· 本书采用三种高效宣传方式：通过社交媒体平台——在拥有15，000名粉丝的作者Twitter账号，以及Winmark公司自己的YouTube频道发布作品相关内容，另外，在Winmark公司季度报告中插入软广告，还有作者在英国商学院进行线下演讲活动。

· 此外，通过Winmarks公司组织建立的首席执行官联络网提升本书的曝光度，尤其是Winmarks的注册会员中（例如IoD、ICAEW、CBI等企业组织）组织演讲和推销活动。

《企业高层管理》绝不仅仅是来自个人的狭隘看法，而是集合众多智慧、汇编而成的一本书。在过去20年的时间里，收集来自数百位优秀高管的真实经历，将其整理成一系列实用工具和轶事经验。这本书将挑战现有固化思维，同时也为商界带来全新思考和想法。

《企业高层管理》介绍了当代高管层的基本形态及其演变过程。本书为如何晋升为高管层提供了特别指导，通过模型、案例研究、表格与图片等多样化的组合形式，阐明了重点概念，具有实用意义和阅读价值，为读者获得成功助一臂之力。
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作为Winmark的创始人兼首席执行官，约翰·杰夫科克（John Jeffcock）在英国军队服役（和第一次海湾战争），之后在牛津布鲁克斯大学取得了MBA学位。后来他创办了Winmark——一家提供全套高层管理组织网络的公司。Winmark公司在伦敦和曼彻斯特的大中型企业中开展业务，其业务范围于2020年拓展到了都柏林和阿姆斯特丹。此外，公司内部建立的高管网络联系，能实现有效地同行学习，同时对改变商业环境的相关讨论作出一定贡献。约翰还活跃在帝国理工学院商学院、特许管理公会、皇家码头商业与法律学院以及英国营销协会等多个顾问小组中。

谢谢您的阅读！
请将回馈信息发至：萧涵糠(Connie Xiao)
安德鲁﹒纳伯格联合国际有限公司北京代表处

北京市海淀区中关村大街甲59号中国人民大学文化大厦1705室, 邮编：100872
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