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内容简介：

《商业战略成功原则》概述了企业家和小企业主可以应用的二十条基本原则，以帮助他们经营一个有重点、有战略、有效率的企业。 
通过阅读保罗·阿诺德的《商业战略成功原则》，企业主将了解如何通过专注于重要的事情来更快地计划、改进和发展成功的企业，企业家则可以学到如何改进他们的商业战略。通过更聪明、而非更卖力地工作，有积极性的人可以增加他们的业务收入，并获得空闲时间来享受更轻松的生活。
保罗·阿诺德的商业成功原则分为七部分：
第一部分：你的计划；目标规划和时间管理的要点。  
第二部分：你的品牌；建立一个人们喜欢、了解和信任的品牌的重要性。  
第三部分：你的目的；了解你做某件事的个人原因，并创造你的愿景。
第四部分：你的沟通；准备和战略销售沟通的要领。  
第五部分：你的人马；与正确的人相处的重要性。  
第六部分：你的支点；如何成功改变你的商业战略方向。
第七部分：你的策略；在你的业务中获得乐趣和寻找乐趣的重要性。  
保罗·阿诺德指南的第一至四部分包括为新的或有经验的企业主提供的基本战略，而第五至七部分则是为那些希望实施新战略以使其业务达到新高度的成熟企业主准备的。《商业战略成功原则》中的见解可以为任何商业专业人士提供他们所需的工具，使他们更加有效地同客户沟通，并创造一个势不可挡的业务，实现快速成长。
作者简介：

保罗·阿诺德（Paul Arnold）在金融服务领域的零售业工作了超过13年。除了为小企业代言，阿诺德还拥有商业俱乐部，为小企业主提供心态支持，并举办在线教育和网络活动，包括“适应和克服创新与变革战略”峰会。他还组织成功人士静修活动，如“成功战略”航游和“海滩微醺”图书写作周末。 
作为一名注册财务规划师、商业分析师和scrum迭代式增量软件开发大师，保罗·阿诺德对小型企业创业和思维方式的热情促使他写下了自己的第一本书《商业战略成功原则》。他目前正在与约克圣约翰大学合作的罗伯特·肯尼迪学院学习管理咨询的MBA课程，计划在2022年夏天毕业，好为公开交易的金融机构、公司和银行提供咨询。
在商业世界之外，保罗·阿诺德是一个受过专业训练的音乐家和作曲家/指挥家，他可以演奏古典吉他、钢琴和大提琴。他目前作为指挥/作曲家与小型室内乐团合作，并为当地教堂提供钢琴和吉他表演。他与妻子和两个孩子住在加拿大安大略省渥太华。 
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