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内容简介：
通过这本畅销书了解如何赢得现代买家并与其互动。《社交销售》概述了如何实施社交销售策略并通过社交网络推动收入，获得竞争优势和市场份额。
《社交销售》是一个实用的分步蓝图，它介绍了如何创建数字社区以及如何建立关系并转化为在线销售。它以提供具有实用指导性的清单、建议和示例为特色，涵盖了一些重要主题，例如如何在不信任的时候有目的地建立网络和社交媒体信任，以及如何在你的领域发展真正的影响力和权威。
《社交销售》第二版现已修订，囊括了行业的最新变化和发展。同时还包括新的导言，两个新章节，分别介绍如何定义数字业务以及销售和市场营销的未来，以及主要行业专家的新案例研究。本书由社交销售领域的思想领袖和著名从业人员蒂莫西·休斯撰写，是销售专业人士，数字销售主管和希望在企业中发挥社交销售力量的社交媒体高管的必备读物。
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蒂莫西·休斯（Timothy Hughes）常驻英国伦敦，是全球社交销售公司DLA Ignite的联合创始人和首席执行官。2021年，他被领英列为全球八大销售专家之一，被Onalytica评为社交销售领域最具影响力的人士之一。作为公认的社交销售先锋和倡导者，休斯已为许多企业提供建议并帮助其实现社交销售和网红营销目标。他是《销售营销》（Smarketing）的合著者，本书也由Kogan Page出版。
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