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中文书名：《电子商务增长战略：以品牌为导向的方法吸引购物者，建立社区并留住客户》
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内容简介：
通过完整的蓝图，将电子商务工具和指标与更广泛的品牌建设和营销战略联系起来，提高知名度、客户参与度和转化率。
为了应对不断变化的客户需求和期望，无论是小型品牌还是大型品牌，电子商务的增长都在迅速加快。为了发展和成功，企业需要的不仅仅是一个精心设计的网站。《电子商务增长战略》涵盖了成功所需的关键电子商务工具和指标，至关重要的是，它还将它们与创造难忘的购物者和品牌体验的更广泛背景联系起来，并通过建立社区和有效的社交媒体战略来吸引和留住客户。
《电子商务增长战略》还提供了关键领域的报道，例如如何与有影响力的人建立富有成效的合作伙伴关系，整合付费媒体以最大限度地扩大影响力，并考虑到客户隐私来处理数据。本书以要点式的章节摘要、行业领导者的访谈、一系列案例研究以及在线实践实施工具包为特色，是希望有条不紊地规划、执行和管理其电子商务增长计划的品牌的重要指南。
作者简介：
昆勒·坎贝尔（Kunle Campbell）是一位电子商务发展顾问。他常驻英国牛津，为一系列纯在线和全渠道零售商提供咨询，并主持领先的电子商务播客2X eCommerce Podcast。他曾在SAP Commerce和巴克莱银行组织的会议上发表讲话，并接受了英国广播公司、《纽约时报》和《国际先驱论坛报》等国际新闻媒体的采访。 2021年，他被Influencer Marketing Hub，Scurri和eDesk评为顶级电子商务影响者。 
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