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内容简介：

销售是一门艺术！

每个地方、每个人都需要销售策略。他们一直都在使用:为了加薪，为了约会，甚至为了让一位高层管理人员同意一笔2000万美元的订单。一个人越善于推销自己，推销自己的想法，推销自己的产品，他们的结果就越好。

《现实世界中的销售》不是一堆技巧，而是对计划、行为和态度的战略指导，可以提高个人的销售能力。拉里·斯特恩利布(Larry Sternlieb)的方法以压力测试原则为特色，任何人都可以创建一个易于理解的运行轨道。一条更好的赛道总是会产生结果——更容易、更快、无与伦比的结果。

《在现实世界中销售》并不是一本让人感觉良好的书。它的设计是强硬的，为那些希望重新聚焦和提高他们的技能的有经验的销售专业人士以及那些第一次从销售艺术中创造自己生计的人们提供了一个坚实的轨道。
作者简介：
拉里·斯特恩利布(Larry Sternlieb)出生在一个重视努力工作和自我决定的家庭。他的父亲马克斯·斯特恩利布(Max Sternlieb)博士在俄亥俄州波蒂奇县(Portage County)担任县卫生专员20多年；拉里的母亲莫莉律师是第一位从阿克伦大学法学院毕业的女性，在退休抚养儿子之前一直从事法律工作。在拉里还是个孩子的时候，他的父母都生病了，他的父亲患有致残性中风，他的母亲被诊断出患有癌症，他们都在他上肯特州立大学的第一年去世了。

从肯特州立大学毕业后，拉里以同样的强度和努力从事销售工作，就像他成功地完成了大学学业一样。他的第一个销售职位是在美国领先的销售组织之一施乐公司，在那里他被评为年度最佳新秀，并被授予俄亥俄州北部年度最佳销售代表/营销代表。他的销售职业生涯充满了成功的案例，包括趋势科技、思杰系统、通用电气咨询公司、通用数据通信、黑盒子、麦克唐纳道格拉斯和Prime计算机等知名公司。他曾担任销售经理和销售主管，经常获得俱乐部会员及会长身份，并不断超额完成任务。

拉里继续创建拉里斯特恩利布研讨会(LSS, LLC)，这是一种基于他个人经验和实践的销售培训方法。LSS培训的独特之处在于，它只适用面向21世纪技术和快速步伐的“现实世界”实践。
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