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内容简介：

独角兽创始人会就从寻找适合产品市场到管理投资者的所有方面给出循序渐进的建议。

在《寻觅问题：科技创业教科书》一书中，布莱恩·朗（Brian Long）根据他发展数十亿美元的软件业务并以九位数的价格将另一项业务出售给推特的经验，提供了一种建立科技公司的战术方法。这是一本日常剧本，任何崭露头角的企业家在建立业务时都会一遍又一遍地作为参考。

《寻觅问题：科技创业教科书》分为几个章节，为运营初创科技公司所需的每个阶段和职能部门提供简单的分步建议：

·寻找和测试产品市场契合度

·创造和完善您的产品

·销售和营销您的新解决方案

·雇用您的团队并建立您的文化

·调动财务、法律和合规职能

·向投资者推销并获得资金

基于对独角兽创始人的学习和轶事，《寻觅问题：科技创业教科书》拥有创业所需的一切。

作者简介：
布莱恩·朗（Brian Long）是Attentive的联合创始人兼董事长，Attentive是一家成立六年的科技创业公司，拥有1000多名员工，从世界上最好的投资者那里筹集了8.5亿美元以上的资金，年销售额为5000 多客户提供服务。Attentive已入选福布斯云计算100强前10名，在德勤快速500强中排名第三。在加入Attentive之前，布莱恩是TapCommerce的首席执行官兼联合创始人，他在2014年以超过1亿美元的价格将其出售给推特。布莱恩毕业于宾夕法尼亚大学，喜欢吃软椒盐卷饼。
媒体评价：

“《寻觅问题：科技创业教科书》是一本实用的创业指南，从机会识别到融资、团队建设等等。布莱恩将个人经验转化为在价值创造过程各个阶段为企业家提供的实用建议。” 

——埃文·斯皮格尔（Evan Spiegel），Snapchat联合创始人兼首席执行官

“布莱恩的动态范围非常出色：从制定引人注目的高级产品战略到敲定销售计划的细节，布莱恩已经掌握了业务建设过程的各个方面。以实用的战术建议的形式体现他的智慧，是对创业生态系统的一份真正的礼物。我鼓励任何创始人阅读这篇文章，并一次又一次地反复阅读。” 
——帕特·格雷迪（Pat Grady），红杉资本合伙人

“通过《寻觅问题：科技创业教科书》，布莱恩将科技创业公司的复杂性提炼成一个通俗易懂的综合指南。你的创业之路就从这里开始。” 
——哈雷·芬克尔斯坦（Harley Finkelstein），Shopify总裁
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Founder of Attentive, with $850+ million in capital raised,
and formerly TapCommerce, sold to Twitter for $100+ million
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