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内容简介：

如何有效利用资源以释放内容市场营销的真正潜力，从而创造有意义的参与、提高转化率和客户保留率？

在用户生成、人工生成、机器生成内容的时代，犯错误的代价越来越高，且难以弥补。为了在当今和未来竞争激烈的创作者经济中取得成功，内容营销人员需要重新思考工作方式，否则他们将走上“恐龙灭绝的老路”。

全书展示了如何通过采用简化但仍具有战略性的方法脱颖而出，获得收益，取得成功。这本书介绍了经过时间检验的策略，以创建消费者真正需要的视频、音频、社交媒体内容、以及其他形式的长内容，以及如何以真正包容的方式做到这一点。这本书还展示了如何掌握跨渠道（如网站、博客、电子邮件和社交媒体平台）的内容分发，以最大限度地提高覆盖范围、参与度和影响力。

全书的独特之处在于综合考虑行为学科和成年人习得原则，以最大化影响力，并使得影响力可衡量。它具有易于实施的框架和可操作的指南，以及来自Patagonia，Microsoft，Spotify和Google等品牌一流的内容营销示例，还涵盖了对全球顶级行业专家的采访，以及有关如何使内容与客户体验的各个阶段保持一致的指导原则。

这本书是能确保您的内容营销策略取得长久成功的法宝，也是提高品牌知名度、建立良好客户关系以提升转化率的重要蓝图。


作者简介：
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媒体评价：

“很少有人比本书作者更了解内容营销及其如何推动业务影响。她的书汇集了当今发展最快和最关键营销领域之一的数十年经验。您不仅可以更好地了解内容营销如何走到今天这一步，还可以制定有关如何创建、交付和衡量内容的分步计划，这些内容营销不仅会推动增长，而且会代表您建立一个受到客户喜爱和支持的品牌。”
----乔安娜·洛德（Joanna Lord），全球首席营销官兼营销顾问

“如果有一个人能让我们可以从具有极强影响力的内容营销中学习，那就是作者普尔纳！她是我认识的最精明、最有经验、最全面、最善解人意的数字营销人员之一，她开发了一些非常具有吸引力的内容营销方案。”
----阿莱达·索利斯（Aleyda Solis），Orainti国际SEO顾问兼创始人

“少即是多，相关性是关键。本书维持了一贯典型的‘普尔纳风格’，列举了引人发笑的幽默实例，为读者介绍实用性强、永不过时的内容营销。这本书是每个营销人员都必须阅读的，用来提醒我们，尽管有复杂的技术和算法，但内容营销仍然是以人为本的。”
----马沙·德里森（Mascha Driessen），Microsoft欧洲地区广告营销副总裁
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