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内容简介：

• 提供实用的、可操作的指导，指导企业如何利用创业解决方案来应对业务挑战，并通过风险客户更快、更有效地进行创新
• 提供跨行业、有见地的真实示例，包括微软和OpenAI 登月计划合作伙伴关系、博西家电创业厨房和李斯特公司
• 展示企业如何驾驭复杂的官僚主义环境，与初创公司有效合作或从初创公司购买
• 借鉴了作者与知名公司、顶级投资者以及财富500强公司、风险投资公司、新兴初创企业和社会企业等众多领导者合作的经验
通过本实用指南，利用客户风险投资的变革力量，推动企业中有效和敏捷的创新、协作和增长。
作者简介：
托比亚斯·古特曼（Tobias Gutmann）是德国EBS商学院的助理教授，也是西门子产品创新实验室的负责人。他的工作地点在德国慕尼黑。
塞巴斯蒂安·格雷斯（Sebastian Greiss）在德勤为客户提供建立和运营风险客户部门的建议，并在西门子交通内部创立了风险客户服务Station X。他的工作地点在德国慕尼黑。 
克里斯蒂安·胡滕海因（Christian Hüttenhein）经营着一家独立咨询公司，为公司提供风险客户咨询。他创立了博世工业咨询公司，并且是博世集团风险客户部门Open Bosch的风险合伙人和联合创始人。他的工作地点在德国法兰克福。
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